
 
 
 
 
 



 
 
【推奨環境】 
このレポート上に書かれている URL はクリックできます。できない場
合は最新 の AdobeReader をダウンロードしてください。 
(無料) http://www.adobe.co.jp/products/acrobat/readstep2.html 
 
 
【著作権について】 
 
このレポートは著作権法で保護されている著作物です。 
下記の点にご注意戴きご利用下さい。 
 
このレポートの著作権は作成者に属します。  
著作権者の許可なく、このレポートの全部又は一部をいかなる手段にお

いても複製、転載、流用、転売等することを禁じます。 
 
このレポートの開封をもって下記の事項に同意したものとみなします。 
 
このレポートは秘匿性が高いものであるため、著作権者の許可なく、こ 
の商材の全部又は一部を いかなる手段においても複製、転載、流用、
転売等することを禁じます。 
 
著作権等違反の行為を行った時、その他不法行為に該当する行為を行っ 
た時は、関係法規に基づ き損害賠償請求を行う等、民事・刑事を問わ
ず法的手段による解決を行う場合があります。 
 
このレポートに書かれた情報は、作成時点での著者の見解等です。著者 
は事前許可を得ずに誤り の訂正、情報の最新化、見解の変更等を行う
権利を有します。 
 
このレポートの作成には万全を期しておりますが、万一誤り、不正確な 
情報等がありましても、 著者・パートナー等の業務提携者は、一切の
責 
任を負わないことをご了承願います。 

http://www.adobe.co.jp/products/acrobat/readstep2.html


 

もくじ 
 
 
 
 
 
はじめに 
 
1.事例その1.トレンドネタ 
 
2.事例その2.節目ネタを狙う 
 
3.達成するまでに進めたマインド構築や習慣化 
 
さいごに 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
はじめに 
 
 
こんにちは、 
kazunoriです。 
 
 
プレゼントを受け取って頂きありがとうございます。 
 
 
今回は読者様限定で、 
 
【月収1万から月収36万まで爆上げ出来るネタや進め方】 
 
を特別プレゼントします！ 
 
 
 
family生徒さんが実際に達成するまでに狙ったネタ、進めた方法などあ
ますことなくお伝えしていきますね。 
 
また見ていただいた読者様には、 
 
「即行動」 
 
をしていただきたいなって思っています。 
 
生徒さんで言えば、たった一記事でブログ運営が大きく変わりました。 
でもその時万が一、たった一記事を書いていなかったら？ 
 
まだ月収1万程度でくすぶっていたかもしれません。 
 
これ書いたらアクセス来ないかな？とマイナスに思うのではなく、私な

らやれる！と強気、プラスに捉えて是非行動してみてください。 



 
事例その1.トレンドネタ 
 
トレンドネタは毎日必ず爆発するキーワードが生まれます。 
それを見極められるかどうかでも変わってきます。 
 
今まさに旬なのは、 
 
「コロナウイルス」 
 
です。 
 



 
 
 
コロナウイルスでキーワードがたくさん生まれました。 
 



 
 
 
あわせて生まれたてのキーワードですから、ライバルも少ないです。 
 



 
これらをスピーディーに探せるかですし、私が当初みたキーワードと上

記の画像とではキーワードが全然違います。 
 
 
予測をするのも大事で、例えば今中止や延期が相次いでいますよね。 
 
であれば、 
 
◯◯　中止 
 
◯◯　延期 
 
と狙うことが出来ますし、実際にアクセスを集めています。 
 
 
しかも◯◯が多すぎる。とてもコミュニティfamilyだけじゃ補えない程
にですね。 
 
 
これらを網羅的に書くとアクセスは爆発します。 
 



 
 
同じようにライバルが少ない所から狙ってくださいね。 
 
 
 
大事なのはユーザーに有益かどうかです。 
 
 
コロナウイルスでキーワードや知りたいことがたくさん生まれました。 
 
でも問題は、ユーザーに有益であるネタかどうかです。 
 
 
例えばキーワードを調べて検索してみると、 
 
「◯◯の感染者を特定！」 
 
ってあります。 
 
確かに知りたい人は多いですし、爆発はするネタでしょう。 



書いた方は爆発したと思います。 
 
 
 
でもですよ？ 
 
 
もし私が感染者、読者様が感染者だったとして考えてください。 
 
特定されたら嫌じゃないですか？ 
 
 
好きでなったわけではないのに、晒し者にされて。 
これだけだったらまだいいです。 
 
 
特定！ 
と言って、私の事が書いていました。 
でも実際私は超元気。全くのガセネタだったとします。 
 
 
そうだとしても、記事を見た人は私だと思い込んでしまいますよね。 
 
 
これって有益でしょうか？ 
私はそうは思わないです。 
 
 
待っているのはグーグルからの広告停止です。 
 
 
 
現に今回36万達成した方も、他に30万超えした方もfamilyメンバーでは
そんなネタ狙っていません。 
もちろん広告配信停止を喰らった人もいません。 



 
 
このように困っている人が何を知りたいか？ 
を考えて記事作成するとアクセスも集まりますし、リスク回避も出てき

ます。 
 
 
コロナウイルスに限らず、どんな事がユーザーに有益となるか？ 
を考えてネタ決めをしていきましょう。 
 
 
コロナウイルスはジャンル的にもYMYLと呼ばれ、普通なら個人は狙え
ないジャンルでもあります。 
 
 
健康系は専門性が高くないといけなく、本物の医師とかでないと上位は

難しいです。 
 
なので合わせてキーワードを絞っていかなければなりません。 
 
上記のキーワードで見てみると、 
 
とは　感染症　風邪　対処　症状　死者　治る　 
 
などは避けたほうがよいでしょう。 
 
 
見分け方は検索してみるとわかります。 
 
実際に、 
コロナウイルス　症状 
で検索した結果がこちらです。 
 



 
 
ニュースや専門機関が上位表示を占めています。 
個人が全くいないことがわかりますよね。 
 
となると我々も狙えないんだなと予測がつきます。 
 
さらに個人ブログがどこにいるのか？ 
検索を下ってみました↓↓ 



 
 
14ページでやっとそれらしいブログを見つけました。 
 
これではアクセス集められなくて当然ですね。 
 
関連キーワードも非常に重要ですから、自分のブログが狙えるかどうか

も確認するようにしましょう。 
 
 
 
 
 



事例その2.節目ネタを狙う 
 
節目ネタとは、始まりと終わりのことです。 
 
例えばプロ野球。 
 
プロ野球　開幕戦 
 
プロ野球　クライマックス 
 
など節目を狙うと集まりますし、今回の生徒さんで言えば開幕シーズン

ネタを狙って日給5万〜7万を達成しています↓↓ 

 
 
 
 
 
ただプロ野球だと正直誰でも思いつくといいますか、ライバルめちゃく

ちゃ多いです。 
 



 
 
 

5,000件と言ったら、めちゃんこ強くないと太刀打ち出来ません。 
 
今あなたのレベルが、 

 
 

スライムだったら、 



 
 

プラチナキング位にレベルアップしてからチャレンジしましょう。ｗ 
 
 
なので 
F1　サッカー　テニス　相撲　マラソン 
など視野を広げて行きましょう。 
 
どうやって見つけるかですが、 
 
◯◯　開幕戦 
と検索します。 
 
◯はなにかと言いますと、 
あ 
とか入れてください。 
 
するとこんな感じでサジェストキーワードが出ます↓↓ 



 
 
 
もう一つ行ってみましょう。 
か 
で検索してみます。 



 
 
 
どうでしょう？ 
 
バンバンネタが見つかりますよね。 
 
それではここからライバルを確認していきます。 
 
鹿島アントラーズ　開幕戦　スタメン 
 
で調べてみると、 

 
 
5件しかいません。 



 
これだったらスライムの状態でもまだ戦えます。 
 
アクセスが来るのがわかっているのに、5件しかいない。 
 
この一記事書けるかどうかが運命の分かれ道です。 
 
 
是非検索してみて、ライバルが少ない節目ネタを狙ってください。 
 
 
 
スポーツで例えましたが、これは他のジャンルでも同様です。 
 
ドラマであれば1話と最終回。 
 
月9よりも深夜ドラマの方がライバルが減ります。 
 
節目のものが無いか上記のように検索して探してみてくださいね。 
 
 
今だとコロナウイルスの影響で延期したりしていますね。 
 
そうなると見たい欲求も高まって、検索ボリュームが増える可能性があ

ります。 
今のうちに書けるだけ書いてみましょう。 
 
 
またアクセス集めたよという報告もお待ちしています^^ 
 
 
 
 
 



3.達成するまでに進めたマインド構築や習慣化 
 
ブログで大事なのは、 
 
「続けること」 
 
です。 
メルマガでもお伝えしていますね。 
 
 
習慣化することは非常に大事で、振り返りや毎日どう行動したのかが次

に繋がります。 
 
具体的には、スプレッドシートで管理するとやりやすいです。 
 
こちらは実際に私が使っているスプレッドシートです。 
 

 
 
 
 
・日付 
・アドセンス 
・今月の目標 
・asp成約 
・記事 



・今日のアウトプット 
 
です。 
 
数字で見える化させ、毎日の習慣化を強化していってください。 
 
 
アウトプットは毎日行いましょう。 
 
何に時間を取られたのか？ 
 
どこが成功だったのか？ 
 
何が理由で伸びたのか？ 
 
書くようにしてください。 
 
 
 
そうすると改善点が見えて次に繋がりますし、振り返りもひと目で行う

事が出来ます。 
 
 
是非今回のプレゼントを活かして、読者様のブログ運営がさらに加速す

ることを楽しみにしています。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



さいごに 
 
ここまで読んで頂きありがとうございました。 
 
このプレゼントは、全部読むだけではまだわからないこともいくつか

あったかと思います。 
 
ただ、 
 
「実力をつけてもらいたい」 
 
という願いから、あえてわからない所が出るようあえて作りました。 
 
私からの一方通行だといけないですし、わからない点聞きたい点など色

んな感想をフィードバックいただけたら、もっと伸びたいと思っている

あなたのために今後特別な企画を行うかもしれません。 
 
是非感想お待ちしておりますね^^ 
 
kazunoriより 


